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Kiedy podejmujemy sie negocjowania?

Prosze wymienic kilka definicji negocjacji

Kiedy nalezy unika¢ negocjacji?

Podaj gtowne definicje mediacji

Jakie sg zalety mediac;ji?

Jakie sg style mediac;ji?

Jakie sg warunki powodzenia mediacji?

Jakie sg gtbwne cechy mediac;ji?

Prosze wymieni¢ obszary stosowania mediacji

10 Jakie sg gtbwne fazy mediacji?

11.Jakie sg profity mediacji w kontekscie innych form rozwigzywania konfliktow?

12.Prosze poda¢ metody nominacji mediatorow

13. Prosze wymieni¢ gtbwne przymioty mediatorow

14.Na czym polega komunikacja dwustronna w negocjacjach?

15.0méw analize transakcyjna.

16.Na czym polega filozofia negocjacji oparta na grze negocjacyjnej?

17.Wyjasnij pojecie gry o sumie niezerowej?

18. Wymien strategie postepowania w sytuacji konfliktowej?

19.Oméw strategie postepowania-UNIKANIE.

20.0mow strategie postepowania-ULEGANIE-USTAPIENIE.

21.0mow strategie postepowania-KOMPROMIS.

22.0mow strategie postepowania-DOMINACJA.

23.0mow strategie postepowania-ROZWIAZYWANIE PROBLEMU
INTEGROWANIE.

24.Przedstaw styl negocjacji KOOPERACYJNY, MIEKKI.

25.Przedstaw styl negocjacji RYWALIZACYJNY, TWARDY.

26. Przedstaw styl negocjacji RZECZOWY, ZASADNICZY.

27.0pisz przebieg typowych negocjaciji.

28.Jak powinien przebiega¢ schemat wzorowego przygotowania do negocjaciji?

29.Co sktada sie na warsztat negocjatora?

30.Czym jest inteligencja emocjonalna i jakie sg jej podstawowe kompetencje?

31.0moéw cykl pozytywny i negatywy w zachowaniach komunikacyjnych.

32.Czym jest B.A.T.N.A i jaka jest jej rola w negocjacjach?

33. Przedstaw korzysci i wady B.A.T.N.A.

34.Na czym polega negocjacyjne jujitsu?

35. Wymien znane grupy manipulacji w negocjacjach.

36.Jak rozumiesz pojecie ingracjacji i autoingracjacji?

37.Wyjasnij znaczenie deprecjacji i autodeprecjaciji

38.Jak zastosowac w negocjacjach polaryzacje zgdan?

39.0moéw efekt kontrastu oraz efekt aureoli.

40.0mow efekt pierwszenstwa i Swiezosci oraz korelacje cech.

41.Na czym polega zjawisko ro6zowych i czarnych okularow?

42.Przedstaw wybrane symptomy manipulacji?

43. Jakie znasz systemy obrony przed manipulacjami?
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44.Na czym polega technika zdartej ptyty?

45.Na czym polega postawa asertywna?

46. Przedstaw kryteria oceny negocjac;ji?

47.0moéw zagadnienia etyki negocjacji.

48.Przedstaw znane Ci czynniki sprzyjajgce zachowaniom nieetycznym w
negocjacjach.

49.0Omoéw postawe absolutystow w negocjacjach.

50.0Omow postawe sytuacjonistdw w negocjacjach.

51.0mow postawe subiektywistdw w negocjacjach.

52.0mow postawe pragmatykdw w negocjacjach.

53. Jakie jest etyczne minimum negocjacyjne?

54.Jaka jest rOznica miedzy perswazjg a manipulacjg?



